Estudio cuantitativo sobre expectativas
y dificultades de la actividad de la
construccion y el mercado inmobiliario
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OBJETIVOS DEL ESTUDIO

Detectar oportunidades de mejora, factores dinamizadoresy
dificultades de la actividad de la construccion y el mercado
inmobiliario

La informacion fue relevada sobre un cuestionario integrado
por preguntas cerradas y abiertas.

cQuiénes ? cDonde?
Personas vinculadas al sector Argentina segmentado por zonas
de la construccion y el mercado (Buenos Aires, Centro, NEA, NOA,
inmobiliario Cuyo y Patagonia).
cCuantos? ccuando?
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¢Cudl es su actividad principal?

MMO DESARROLLADORES
30 43
29, . EMPRESA
ARQUITECTOS o 10% CONSTRUCTORA

13 45

1%
29%
} INGENIEROS
39

4%
INMOBILIARIAS °
17 30% DISTRIBUIDORA
DE MATERIALES
120
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cCudl es el dmbito /regic’)n/zonq donde se desarrollan
la mayoria de sus negocios?

CUYO (San Juan, PATAGONIA (Neuquén, Rio
Mendoza, San Luis) Negro, Chubut, Santa Cruz, T.
del Fuego)

NOA (Jujuy, Salta,
9% 7% Tucuman, Stgo del Estero,
Catamarca, La Rioja)

NEA (Misiones,
Corrientes,
Chaco, Formosa)

BUENOS AIRES (Cap.
Federal, Partidos del
GBA, Resto pcia Bs As)

d

47%

20%

CENTRO (Entre Rios,
Santa Fe, Cordoka, La
Pampa)

*Los encuestados podian seleccionar mas de una region
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¢CoOmo diria que evoluciond su actividad en los

Ultimos doce meses?

DISMINUYO MAS DEL 20%

DISMINUYO ENTRE EL 10%
Y EL 20%

DISMINUYO MENOS DEL
10%

SE MANTUVO ESTABLE

AUMENTO MENOS DEL 10%

AUMENTO ENTRE EL 10%
Y EL 20%

AUMENTO MAS DEL 20%

20%

9%

22%

6%

7%

3%

33%
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¢Como diria que evoluciond su actividad
en los Ultimos doce meses?
Por actividad

Aumentdé mas del 20%
Aumentoé entre el 10% y el 20% " 3%

Aumentd menos del 10% 4% 7% 3% _ 31% 3% | 5%

Se mantuvo estable ” e
Disminuyé menos del 10% m| 20/

Disminuyd entre el 10% y el 20%

8%

23% BT 23%

17% 5%

23%

32%

Disminuyo mas del 20%.

0% 25% 50% 75% 100%

" ARQUITECTOS = DESARROLLADORES INMOBILIARIOS | EMPRESA CONSTRUCTORAS [ DISTRIBUIDORAS DE MATERIALES
INMOBILIARIAS [ INGENIEROS [ MAESTRO MAYOR DE OBRAS




¢Como diria que evoluciond su actividad en

los Ultimos doce meses?
Por Region

J
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CONSTRUYA

O |

25% 50% 75% 100%

) mas del 20%. = Disminuyo entre el 10% y el 20% [ Disminuyd menos del 10% B Se mantuvo estable
~ Aumento menos del 10% B Aumentod entre el 10% vy el 20% | Aumentd mas del 20%
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MENOR DISPONIBILIDAD DE
FINANCIAMIENTO

IMAYOR PRESION IMPOSITIVA

MAYOR COSTO DE
CONSTRUCCION

INCERTIDUMBRE POR EL TIPO DE
CAMBIO

MENOR INVERSION EN OBRAS
PRIVADAS

ESCAZES MANO OBRA
CALIFICADA

DISPONIBILIDAD DE TERRENO

COSTO DE LOS TERRENOS

FALTA INFRAESTRUCTURA DE
SERVICIOS PUBLICOS

DEMORAS EN APROBACION
MUNICIPALES O PERMISOS DE...

BAJA DEMANDA DE MERCADO

1%

0%

2%

6%

5%

9%

10%

10%

7%

8%

13%

10%

15%
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¢Cuadl considera que es actualmente la principal dificultad
para llevar adelante su negocio?
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CONSTRUYA

Por actividad

9%

4%

Mlayor costo de Menor Menor Incertidumbre Mayor Presion  Demorasen  Baja demanda
construccion Inversionen  disponibilidad por el tipo de Impositiva aprobaciones  del mercado

obras privadas de cambio municipales o
Financiamiento permisos de
obra
0 MAYOR DE OBRAS [ INGENIEROS  INMOBILIARIAS [ DISTRIBUIDORAS DE MATERIALES

. DESARROLLADORES INMOBILIARIOS @ ARQUITECTOS

s multiple

sidera que es actualmente la principal dificultad
para llevar adelante su negocio?

3%

0%

Disponibilidad  Costo de los Falta de
de terrenos terrenos infraestructura
de servicios
publicos

" EMPRESAS CONSTRUCTORAS



al considera que es actualmente la principal dificultad
para llevar adelante su negocio?

Por Regidn

CONSTRUYA

% 15%
21% | B B 15%

sez mano Mayor costo de Menor Menor Incertidumbre Mayor Presion Demorasen Bajademanda Disponibilidad Costo de los Falta de
calificada construccion Inversion en  disponibilidad por el tipo de Impositiva aprobaciones del mercado de terrenos terrenos infraestructura

obras privadas de cambio municipales o de servicios
Financiamiento permisos de publicos
obra

8 PATAGONIA°  NOA @ NEA ' CUYO ' CENTRO & BUENOS AIRES

puestas es multiple



CONSTRUYA

Principales
facilitadores
del Sector
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LA CONSTRUCCION COMO
REFUGIO DE VALOR

MAYOR RENTABILIDAD
CRECIMIENTO ACTIVIDAD

ECONOMICA

CRECIMIENTOS OBRAS
PRIVADAS

MAYOR DISPONIBILIDAD DE
FINANCIAMIENTO

MAYOR INVERSION OBRA
PUBLICA

DISMINUCION DEL PRECIO DEL
METRO CUADRADO EN DOLARES

DISMINUCION DE LA CARGA
IMPOSITIVA

MENORES REGULACIONES

BLANQUEO DE CAPITALES

0%

2%

4%

5%

5%

7%

8%

10%

9%

11%

10%

15%

¢Cudles de las siguientes condiciones son las que
facilitan actualmente llevar adelante su negocio?

21%

21%
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o~ ¢Cudles de las siguientes condiciones son las que
Ttk facilitan actualmente llevar adelante su negocio?
Por actividad

Crecimiento de Crecimiento de La construccion Mayor Mayor Disminucion Mayor Disminucion de Menores Blanqueo de
la actividad obras privadas como refugio disponibilidad inversionen  del precio del rentabilidad la carga regulaciones capitales
econdmica de valor de obra publica metro impositiva
financiamiento cuadrado (en
dolares)
" MAESTRO MAYOR DE OBRAS [ INGENIEROS INMOBILIARIAS [ DISTRIBUIDORAS DE MATERIALES | EMPRESA CONSTRUCTORA

- DESARROLLADORES INMOBILIARIOS [ ARQUITECTOS
*La seleccion de respuestas es multiple



¢Cudles de las siguientes condiciones son las que
facilitan actualmente llevar adelante su negocio?
Por region

1%

Crecimiento Crecimiento Mayor Mayor Disminucion Mayor Disminucion Menores Blanqueo de
de la actividad de obras construccmn disponibilidad inversion en del precio del rentabilidad de la carga regulaciones capitales
economica privadas como refugio de obra publica metro impositiva
de valor financiamiento cuadrado (en
dolares)

| PATAGONIA NOA [ NEA = CUYO = CENTRO [ BUENOS AIRES

*La seleccion de respuestas es multiple
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¢COmMo cree que evolucionard su actividad en los
proximos doce meses?

AUMENTARA MAS DEL 20%

AUMENTARA ENTRE EL 10%
Y EL 20%

AUMENTARA MENOS DEL
10%

SE MANTENDRA ESTABLE

DISMINUIRA MENOS
DEL 10%

DISMINUIRA ENTRE EL 10%
Y EL 20%

DISMINUIRA MAS DEL 20%

7%

7%

6%

8%

26%o

25%o

21%
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D Cree que evolucionard su actividad en
los proximos doce meses?

Por actividad
|

CONSTRUYA

0% 25% 50% 75% 100%

ARQUITECTOS = DESARROLLADORES INMOBILIARIOS | EMPRESA CONSTRUCTORA
IDORAS DE MATERIALES ~ INMOBILIARIAS [ INGENIEROS [| MAESTRO MAYOR DE OBRAS



CONSTRUYA

umentara mas del
20%

ra entre el
oy el 20%

Aumentara menos del
10%

nantendra estable

isminuira menos del
10%

minuira entre el 10%
y el 20%

Jisminuira mas del 20%

BUENOS AIRES ' CENTRO [ CUYO [ NEA

) cree que evolucionard su actividad en los

proximos doce meses?
Por Regidon

25% 50%

-~ NOA B PATAGONIA



CONSTRUYA

Factores
dinamizadores
de la actividad
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¢Qué segmento impulsa actualmente
la demanda en su negocio?

' 3%
Las obras publicas J Las obras grandes
(planes de viviendas, nuevas del sector
escuelas u hospitales) L 14% privado

47 %

Las obras medianas y
pequenas nuevas del sector
privado

La refacciéony
ampliacion
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> segmento impulsa actualmente la demanda
en su negocio?
Por Actividad

CONSTRUYA

OLLADORES
IOBILIARIOS

EMPRESA
CONSTRUCTORAS

DISTRIBUIDORAS DE
VIATERIALES

INMOBILIARIAS

AYOR DE

0 C
OBRAS 64% i

B Larefaccion y ampliaciéon | Las obras publicas (planes de viviendas, escuelas u hospitales)
' Las obras grandes nuevas del sector privado [ Las obras medianas y pequefias nuevas del sector privado

0% 25% 50% 75% 100%



ymento impulsa actualmente la demanda
en su negocio?
Por REGION

CONSTRUYA

25% 50%

.AS. | CENTRO [ CUYO M NEA NOA [ PATAGONIA
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¢Cudl cree que es el mejor método de
ahorro actualmente?

CONSTRUCCION CRIPTOMONEDAS

DEPOSITOS PLAZOS FIJOS
BANCARIOS
ACCIONES BONOS PUBLICOS
ARGENTINOS
A
>0 7
A fisiihe
COMPRA DE MONEDA S =
EXTRANJERA 0L
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¢Cudles son los factores mas importantes a tener
en cuenta a la hora de invertir en construccion?

° TIEMPO DE ° COSTO Y
RENTABILIDAD 23% mi\tgggg b?E LA 17% FiNANCIAMIENTO
2 PROYECTOS
14% usicacion N% SosonbDE 6%  sostenIBLES *

e impacto ambiental - eficiencia
energética - Uso de energias
renovables - Espacios verdes -
Gestion de residuos

TAMARNO Y TIPO NORMATIVAS Y
BN D PROYECTO 2% REGULACIONES
VIGENTES
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cCudles son las tendencias en la industria
de la construccion?

32%
17%

8%

4%

SOSTENIBILIDAD ENFOQUE EN DIGITALIZACION MATERIALES -~ INTEGRACION DE LA
SALUD Y INNOVADOES AUTOMATIZACION
SEGURIDAD Y ROBO
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¢Como evalda la disponibilidad de financiamiento
para el sector?

Muy accesible

Dificil de obtener

Moderadamente
accesible

Practicamente
inaccesible
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¢ Cuadl es la modalidad preponderante de
financiamiento en su negocio?

34 % 20 % 18 % 13 9%
AUTOFINANCIACION* FIDEICOMISOS
REINVEg:solgﬁgg mf’é‘ﬁﬁés, ETC.)
W
5% 4 %
PRESTAMOS DE LARGO

PLAZO EN DOLARES
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¢Utiliza en su negocio los sistemas
prefabricados actuales ?

50 % 48 % 2 %

NO LOS UTILIZO
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